DISTRIBUTIEOVEREENKOMST

De onderhavige overeenkomst betreft een document, opgesteld in algemene termen
door het advocatenkantoor Philippe & Partners. Dit basismodel moet aangevuld
worden om te beantwoorden aan de specifieke eigenschappen van de te beginnen
contractuele relatie. Het advocatenkantoor Philippe&Partners kan het model
aanpassen aan individuele gevallen. In andere gevallen, kan geen beroep gedaan
worden op de aansprakelijkheid van voornoemd advocatenkantoor.

Het onderhavige model van overeenkomst is beschermd door de Belgische wetgeving
en de internationale verdragen inzake auteursrecht.

Het gebruik van onderhavig model van overeenkomst is exclusief bestemd voor
persoonlijke doeleinden en dit model mag in geen geval verspreid of gekopieerd
worden.

X, vennootschap [juridische vorm], met maatschappelijke zetel te [adres van de
maatschappelijke zetel], ingeschreven bij [..] onder het nummer [..], geldig
vertegenwoordigd door .................... in zijn hoedanigheid van.....................

Hierna de « Leverancier »,

EN

Y, vennootschap [juridische vorm], met maatschappelijke zetel te [adres van de
maatschappelijke zetel], ingeschreven bij [..] onder het nummer [..], geldig
vertegenwoordigd door .................... in zijn hoedanigheid van.....................

Hierna de « Distributeur »,




De vennootschappen X en Y worden hierna afzonderlijk de « Partij» genoemd en
gezamenlijk de « Partijen »

1. Definities

In het kader van deze Overeenkomst hebben de volgende begrippen de volgende
betekenis :

- Kennisgeving : document geschreven en verstuurd door de tussenpersoon door
middel van een vorm van communicatie die het bewijs en de datum van
ontvangst van de brief verzekert ';

- Werkdagen : dit begrip duidt op alle dagen, behalve zaterdagen en zon- en
feestdagen ;

- Openingsuren : tussen ...u en ...u op de werkdagen ;

- Producten: dit begrip doelt op alle volgende producten (...), geproduceerd door
en in volledige eigendom van de Leverancier;

- Gebied : dit begrip doelt op het gebied dat zich uitstrekt van (...) to (...) en
waarop de distributeur zijn promotie- en commercialiseringsactiviteiten zal
uitvoeren ;

- (..)
2. Doel

In het kader van deze Overeenkomst, wijst de Leverancier de Distributeur aan als
exclusieve importeur en distributeur van zijn Producten in het Gebied.

3. Looptijd

3.1. Optie A. Deze Overeenkomst is gesloten voor een onbepaalde duur. Deze treedt in
werking op (..) en eindigt op (..). Aan het einde van deze termijn, eindigt de
contractuele relatie zonder dat een opzegtermijn of een kennisgeving in acht moet
genomen worden. Niettemin, indien aan het einde van de hierboven voorziene termijn
de Partijen de Overeenkomst blijven uitvoeren, dan wordt de Overeenkomst
verondersteld hernieuwd te zijn voor een zelfde duur, tenzij de partijen anders
overeenkomen. De Overeenkomst kan op deze manier (...) keer verlengd worden.

3.2. Optie B. Indien de Overeenkomst voor een onbepaalde duur is afgesloten, heeft
elke Partij het recht deze te beéindigen, middels een kennisgeving van haar wilsuiting
aan de andere Partij en het in acht nemen van een opzegtermijn van (...) maanden,
tenzij de Partijen anders overeenkomen.



4. Afnameverplichting

4.1. De Distributeur kan enkel de Producten van de Leverancier verwerven. In geval van
voorafgaand schriftelijk akkoord van de Leverancier, kan de Distributeur zich
bevoorraden bij een andere leverancier. De Leverancier moet zijn Producten verkopen
aan de Distributeur, onder voorbehoud van zijn beschikbaarheidsgraad.

4.2. De Leverancier houdt zich het recht voor op elk ogenblik de lijst van Producten te
wijzigen. Hij moet deze wijzigingen melden (30) " dagen vooraleer ze in werking treden.

4.3. Behalve indien één van de Partijen er anders over beslist, wordt elke verkoop van
Producten onderworpen aan de algemene verkoopsvoorwaarden van de Leverancier.
Deze laatste houdt zich het recht voor deze algemene verkoopsvoorwaarden op elk
ogenblik te wijzigen. De wijziging is van toepassing de dertigste dag volgende op de
kennisgeving ervan door de Leverancier.

5. Promotie en verkoop van de Producten
5.1. De Distributeur verkoopt de Producten in zijn naam en voor zijn rekening.

5.2. De Distributeur verbindt zich ertoe zichzelf, op eigen kosten, in overeenstemming te
brengen met de formaliteiten zoals vereist door de toepasselijke wetgeving wat betreft
de promotie en de verkoop van Producten op het Gebied.

5.3. Het budget voor de publiciteitsactiviteiten van de Producten wordt jaarlijks
vastgelegd door de twee Partijen. De Distributeur neemt alle kosten verbonden aan
deze activiteiten op zich.

5.4. Optie 1. De Distributeur moet zich, op eigen kosten, inspannen naar best vermogen
om de verkoop van Producten binnen het Gebied te promoten en te verhogen.

5.5. Optie 2. De Distributeur verbindt zich ertoe elk jaar een minimale hoeveelheid
Producten te verkopen. Deze hoeveelheid moet gelijk zijn aan EUR (...)/jaar en wordt elk
jaar herzien door de Partijen. In geval van wijziging, zullen de quota herzoen worden
door de Partijen.

f_aangetekende brief tegen ontvangstbewijs, fax, ...
" De cijfers tussen haakjes dienen als voorbeeld. Dit geldt voor de hele Overeenkomst.



